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PREFACIO

Esta obra es un emsayo de adaptacion del primer volumen
de mis Principios de Economia ! a las necesidades de estudiantes
smenos adelantados.

La abreviacion necesaria se ha llevado a cabo, mds que por
una compresion sistemdtica, por la omision de muchas discusio-
‘nes sobre puntos de menor importancia y clgunas oltas y com-
plicadas consideraciones tedricas; porque nos parecia que la di-
ficultad de un razonamiento se aumentaria al condensarlo eli-
nrinando parte de la exposicion. Los argumentos que se incluyen
en los Principios son, por tanto, por regla general, reproducidos
u omstidos integramente, haciéndose en este caso referencia algu-
nas veces a los lugares correspondientes en el tratado mds exten-
-s6. Las wnotas ¥ comentarios de cardcter literario han sido omiti-
dos en su mayoria.

Se habla muy poco de las Trade Unions en el volumen I de
los Principios, porque su influencia depende mucho de la marcha

del comercio exterior y las fluctuaciones comerciales. Pero en
. este volumen, la conveniencia prictica de examinarlas en co-
exion inttima con la teoria principal de la distribucion parecia
ontrarresiar las desventajas de ocuparse de ellas prematura-
mente y, en cierto modo, de manera incompleta, por lo cual se
\ha tnsertado wn capitulo sobre las mismas ol final del libro IV.
He recibido ayuda y consejos valiosos de mi esposa en la
bectura del manuscrito y las pruebas de mis Principios y del pre-

1 Principles of Economics. Macmillan and Co. Ltd., Londres.
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sente volumen, por lo que es natural mi deseo de expresar mi
agradecimiento por sus sugerencias, cuidados v atenciones. Tam-
bién he recibido ayuda, en una o varias ediciones, del Doctor
KevNEs, Profesor SMART, Profesor FLUX y otros.

A. M.

'LIBRO ‘PRIMERO
EXAMEN FRELIMINAR

CAPITULO PRIMERO

INTRODUCCION.

§ 1. Economia Politica o Economia propiamente dicha,
es el estudio de las actividades del hombre en los actos corrien-
tes de la vida; examina la manera en que obtiene sus ingresos y
€l uso que de ellos hace. Sigue atentamen- '
te las actividades de los individuos y las
naciones; procura aumentar-—por un es-
fuerzo separado o colectivo—los medios
materiales de su bienestar y dar a los re-
<cursos que poseen el empleo mas adecuado.
Asi, pues, la Economia es, por un lado, un
estudio de la riqueza, y por el otro, un estudio del hombre. Porque
el esfuerzo del hombre ha sido condicionado por su trabajo diario
¥ por los recursos materiales que de él se derivan, mas que por
cudlquier otro factor, olvidando de momento los de naturaleza
religiosa. Los grandes agentes que han contribuido a la forma-
<i6n de la historia del mundo han sido el religioso y el econémi-
El espiritu artistico y el militar han predominado en algin
omento, pero las influencias econdmicas y religiosas no han sido
plazadas de su posicién predominante, siendo casi siempre
s importantes que todas las demés reunidas. Si bien los mo-
os religiosos pesan mas que los econémicos, en cambio, rara
abarcan directamente una parte tan extensa en la vida del
mbre, ya que las tareas por las cuales obtiene ¢l hombre los

Bdit. Revista pDE DErecHO PRrivano.—Ser. E—Vol. X 1

Economia es el
estudio de la ri-
queza y una par-
te del estudio del
hombre.
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medios de vida absorben generalmente la mayor parte de las hdo—
ras en que su inteligencia se halla mas despierta. Van f.orman o
su caracter, a la vez que le capacitan para
el mejor uso de sus facultades en el tra}-
‘bajo, desarrollando las razones y s.entl-
mientos que ‘les sugieren las relaciones
con sus compafieros de esfuerzo: sus pa-
empleados. .
tmnf: (i)n;fenci: que ejerce sobre ¢! caracter de una persona la
cuantia de sus ingresos escasamente es mas pequeia que la eg;r-
cida por el modo como son . obtenidos. Represcj,x}ta poca dl.e-
rencia en la abundancia de medios de una familia ‘que sus in-
gresos sean de 25.000 6 125.000 pesetas. Pero ’51gn1ﬁca una
gran diferencia que estos ingresos sean de 750 6 2.500 pe?e—
tas, porque con 2.500 pesetas tiene esa 'a»
milia las condiciones materiales de una vida
completa, cosa que no puede alcanzarse con
750 pesetas. Es cierto que aun el pobre
puede encontrar en la religion, en los afectos familiares y en
la amistad campo para aquellas facultade.s. que son fuente (ie
la mas completa felicidad. Pero las cond1c1ones’ que rodear; 1 a
extrema pobreza, especialmente en los gra’mdes nicleos de ;;;) a-
cién, tienden a embotar las facultades mas elevadas. Aq'ue (le a
quienes se llama la hez o escorta de nuestras gra.ndes ciudades,
tienen pocas oportunidades para desarrollax: la ;rmstad; nada s;—
ben de la decencia y la tranquilidad, e incluso muy poco de
la unién en la vida de familia; y a menudo no llega a ellos laf're.-
ligion. Sin duda alguna, la falta de salud mental, moral y isi-
ca se debe, en parte, a causas distintas a la pobreza, pero es ésta
incipal de todas. '
. PZQ::EZS de la escoria de la sociedad existe un gran nufnzrcf
de personas, lo mismo en la ciudad que en el campo, criadas
con una alimentacién insuficiente y con escasez de vestidos y
alojamiento, cuya educacion se in-terr}xmpe en edad (tlem(ll)ra.nai
para acudir al trabajo en busca de rrfedlos de vida, quedan ofm
corporadas desde entonces a largas Jornad?s de agotafior;s a,e;
nas, con el organismo deficientemente nutrido, y carecien (;, po1
tanto, de la oportunidad necesaria para desenvolver sus facul-

El cardcter se
forma por el tra-
bajo diario.

La pobreza causa
defraudacion.
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tades mentales mas elevadas. Su vida no es necesariamente in-
salubre o desgraciada. Si albergan nobles sentimientos para con
Dios y sus semejantes y se ven alentados por algin ideal supe-
rior, pueden vivir de manera menos incompleta que muchos que
* Poseen una mayor riqueza material ; pero, a pesar de ello, la po-
breza constituye su peor enemigo. Aun disfrutando de buena
salud, el trabajo se convierte a menudo en causa de agudo mal-
estar, en tanto que son escasos los placeres, v, en caso de enfer-
medad, la pobreza agrava sus sufrimientos. Y aunque un espi-
ritu resignado puede hacer mucho por amortiguar los emba-
tes de la adversidad, hay algunos con los cuales no se debiera
transigir. Cargados de trabajo y faltos de instruccién, abatidos
y abrumados de preocupaciones, sin tranquilidad Y sin'un mo-
mento de ocio, carecen de oportunidades para desarrollar eficaz-
mente sus facultades mentales.
Si bien algunos de los males que acompafian comiinmente
a la pobreza no surgen inevitablemente de ella, sin embargo, en
general, “la perdicion del pobre es su pobreza”, y el estudio de
las causas de ésta es el estudio de los motivos de degradacién
de una gran parte de la humanidad. ‘

§ 2. La esclavitud fué considerada por ARISTOTELES como
una imposicién de la naturaleza, y probablemente pensasen
igual los mismos esclavos de la antigiie-
dad. La dignidad del hombre fué procla-
mada por la religidn cristiana ; ha sido man-
tenida con creciente vehemencia durante los
tltimos cien afios; pero sélo con la mayor difusién de 1a en-

efianza en los tltimos tiempos empezamos a comprender, al fin,
€l pleno significado de la frase, investigando a fondo sobre s
§ necesaria, en realidad, la existencia de las llamadas “clases ba-
as”, esto es, si se requiere que haya grandes masas de gente con-
enadas desde su nacimiento a un duro trabajo para proporcio-
ar a otras los requisitos de una vida culta y refinada, mientras
as se ven incapacitadas, por su pobreza y trabajo, para disfru-
ar de una parte de esa misma vida, ‘

®  Abona el pensar que la ignorancia y la pobreza puedan ir
inguiéndose el constante progreso que las clases trabajado-
han experimentado en el presente siglo. La maquina de va-

éEs mecesaria I
pobreza?
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por les trajo alivio de muchas faenas agotadoras y degradan-
tes; los salarios han subido; la educacién ha sido mejorada y
se ha generalizado; los ferrocarriles y las maquinas de impri-
mir han facilitado el que los trabajadores de un mismo oficio
en las diferentes partes del pais puedan comunicarse facilmen-
te y emprender y llevar a cabo una politica amplia y de largas
perspectivas; mientras que la creciente demanda de trabajo in-
teligente ha sido causa de que las clases artesanas crezcan tan
rapidamente que sobrepasan en niimero a las que desempefian
trabajos no especializados. Ura gran parte de los artesanos han
dejado de pertenecer a las “clases bajas” en el sentido que se
di6 a la frase originalmente, y algunos llevan ya una vida mas
noble y refinada que la vivida por la mayoria de la aristocracia
hasta hace cien afios.

Este progreso ha contribuido mas que cualquier otra cosa
a dar interés practico a la pregunta de si es reaimente imposi-
ble que todos empecemos a llenar nuestro puesto en el mundo
en un ambiente favorable para llevar una vida culta, libre de
los sufrimientos de la pobreza y de las influencias paralizado-
ras del trabajo mecanico excesivo; y esta pregunta ha sido lle-
vada ya a un primer plano por la creciente trascendencia de
nuestros tiempos. ,

Pero no puede darle una contestacion plenamente satisfacto-
ria la ciencia econdmica, ya que la respuesta depende parcialmen-
te de la idoneidad moral y politica de la naturaleza humana, y en
esas materias carece el economista de medios especiales de in-
formacion; tiene que hacer lo que hacen otros y conjeturar lo
mejor que pueda. Depende en gran parte, sin embargo, de hechos
y deducciones, que estan dentro de la esfera de la economia; y es
esto lo que da a los estudios economicos su principal y mas ele-
vado interés.

§ 3. Pudiera esperarse que una ciencia, que se ocupa de
problemas tan vitales para el bienestar de la humanidad, de-
biera haber llamado la atencién de los
pensadores de todas las edades y estar
ahora en un estado de plena madurez.
Pero la influencia de la Economia en el
bienestar del hombre ha pasado desaperci-

Razones por las
que la Economio
es principalmente
una ciencia de re-
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ciente desenvol-
vimiento.

bida y no ha recibido aquella parte siquiera
de la atencién que requieren su importancia
y las dificultades que ofrece.

Ha obstaculizado también su progreso el hecho de que mu-
chas de aquellas condiciones de la vida industrial y de los mé-
todos de produccién, distribucién y consumo, de las cuales se
acupa la ciencia econdémica moderna, estin cambiando cons-
tantemente, 'y sus formas presentes datan solamente de fecha
muy reciente 1. '

§ 4. Se dice a menudo que las modernas formas de nego-
cios se distinguen de las anteriores s6lo por una mayor compe-
tencia. Pero esta explicacién no es completamente satisfactoria.
El significado estricto de la competencia parece ser algo asi
como la pugna de una persona con otra para la compra o ven-
ta de cualquier cosa. No hay duda que -
la competencia de esta clase en los negocios Competencia.
es, a la vez, mas intensa y estd mas amplia-
mente extendida de lo que acostumbraba; pero esto es sélo una
consecuencia secundaria, y pudiera decirse accidental, de las
caracteristicas fundamentales de los negocios modernos.

No existe un término que pueda expresar adecuadamente
_estas caracteristicas. Como veremos pronto, hay una cierta in-
~dependencia y habito de seleccién del camino que uno ha de se-
guir, una autoconfianza; una deliberacién ¥, sin embargo, una
- prontitud de eleccion y juicio, y una tendencia a prever el futu-
ro y determinar el camino propio con referencia a las distantes

_ (1) Es cierto en verdad que el cambio sustancial no es en algunos respec-
to0s tan grande como el cambio en su forma exterior, y que pudiera adaptarse
las condiciones de las razas atrasadas, mucho mas de lo que a primera vis-
aparece, la moderna teoria econémica. Pero los cambios en la forma han
mpedido que los escritores de cada Edad sucesiva derivasen mucho beneficio
trabajo de sus predecesores. Las condiciones econémicas modernas, no
pstante, aunque muy complejas, estin mejor definidas que las de tiem-
anteriores: los negocios se diferencian mas claramente de otros asun-
de la vida; los derechos de los individuos, lo mismo con respecto a terce-
personas que con respecto a la comunidad, se definen de un modo mis
‘eciso; y, sobre todo, la emancipacién de la costumbre y el crecimiento de
getividad libre del espiritu de empresa previsor e infatigable han dado una
a precisién e interés al estudio de los valores.
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aspiraciones. Pero estas tendencias hacia la propiedad y la ac-
cién .colectiva son completamente diferentes de las de tiempos
anteriores, porque no son el resultado de la costumbre, ni de un
impulso pasivo en asociacién con las del préjimo, sino de la libre
eleccién que hace cada individuo de la linea de conducta que des-
pués de una cuidadosa deliberacién le parece méas adecuada para
alcanzar sus fines, bien sean egoistas o abnegados.

El término “competencia”, no sélo no llega a la entrafia del
problema, pecando entonces por defecto, sino que puede pecar
también por exceso. Porque se ha rodeado de un mal ambien-
te, v ha llegado a implicar un cierto egoismo e indiferencia
hacia el bienestar de los demas. Es cierto, no obstante, que exis-
te un egoismo menos deliberado en las primitivas formas de la
industria que en las modernas; pero hay también en ellas una
generosidad menos aprioristica. Es la deliberacién y no el egois-
mo lo que constituye la caracteristica de la Edad Moderna.

En una sociedad primitiva la costumbre extiende los limites
de la familia y prescribe ciertas obligaciones a los vecinos que
caen en desuso en una civilizacién poste-
rior; pero prescribe asimismo una actitud
de hostilidad hacia los extrafios. En una
sociedad moderna llegan a ser mas inten-
sas las obligaciones de caricter familiar,
aun cuando se limiten a un irea mas reducida; y al préjimo
se trata sobre una base de igualdad con los extrafios. 'En los
tratos ordinarios entre vecinos es mas bajo el nivel de jus-
ticia y honradez que en los casos analogos en un pueblo pri-
mitivo, pero es mucho mas elevado que en los tratos con gen-
tes extrafias. S6lo se han relajado, pues, los lazos de vecin-
dad. Los lazos de familia son en muchos casos mas fuertes que
antes, 'y el afecto familiar conduce a una mayor devocién y
desprendimiento de lo acostumbrado. Igualmente, la simpatia
hacia quienes nos son extrafios crea una especie de generosidad
deliberada que no existia antes de la Edad Moderna. Inglate-
rra, que es el lugar de origen de 1a competencia moderna, dedica
una parte mayor de sus ingresos que cualquier otro pais a fines
caritativos, y gasta veinte millones en comprar la libertad de los
esclavos de las Indias Occidentales. Los poetas y reformadores

El hombre no es
mds egoista hoy
que en el pasado,
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sociales han tratado de estimular en todas las edades a sus pro-
pios pueblos a una vida mas noble con encantadoras historias
de las virtudes de los héroes del pasado. Pero ni los archivos
de la historia ni las observaciones contemporaneas de las razas
atrasadas ofrecen, cuando se estudian cuidadosamente, punto de
“apoyo a la doctrina de que €l hombre sea, en general, mas duro
y mais tosco de lo que fué; o que haya estado en otro tiempo mas
dispuesto que ahora a sacrificar su propia felicidad en beneficio
~de otros, en los casos en que la ley y la costumbre le dejan en
libertad de accion. Entre las razas cuya capacidad intelectual
parece seguir constantemente una direccion uniforme y que no
poseen ninguna de las cualidades que distinguen al moderno
hombre de negocios, se hallan muchos ejemplos de maligna sa-
gacidad, ejerciendo una influencia opresora sobre el mercado,
incluso en el trato con sus vecinos. No hay mercaderes menos
escrupulosos que los traficantes en grano y los prestamistas de
Oriénte, dispuestos siempre a sacar ventajas de las necesidades
de los mas desgraciados.

La era moderna ha proporcionado indudablemente nuevas
oportunidades para ensanchar el 4rea del comercio fraudulento.
E! avance de los conocimientos ha descu-
bierto nuevos modos para hacer que las co-
- sas aparezcan distintas de lo que son, y ha
hecho posibles muchas formas nuevas de adulteracién. El pro-
“ductor estd en la actualidad mucho mas alejado del consumidor;
y sus actividades no se ven contenidas hoy por el castigo duro y
Tapido que caia sobre una persona que, estando obligada a vivir
y morir en el ambiente de su pueblo natal, cometia un fraude en
perjuicio de alglin' vecino. Abundan maés, ciertamente, las oca-
siones para llevar al comercio practicas poco recomendables;
ro no hay razon para pensar que las gentes se aprovechen hoy
mis que en otros tiempos. Por el contrario, los métodos mo-
rnos en los negocios implican por un lado la adopcién de nor-
as que inspiran plena confianza, y por e! otro un poder para re-
stir las tentaciones de fraude que no existia en los pueblos atra-
dos. Se tropieza con casos de sinceridad y fidelidad personal
+ el trato en las condiciones sociales; pero quienes han inten-
do llevar a los paises atrasados los métodos.que gobiernan

nt mds falso.
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el mundo de los modernos negocios, se han encontrado con que
a duras penas pueden hallar alli personal idéneo para cubrir
puestos de confianza. Las normas imperantes entre las pobla-
ciones indigenas estin dominadas por la carencia absoluta de
moralidad en el trato. La adulteracién y el fraude en los nego-
cios estaban tan extendidos en la Edad Media, que nos asom-
bramos hoy al considerar cémo podian pasar inadvertidos.
En un mundo en el cual todos los hombres fuesen perfectos,
la competencia estaria fuera de lugar; pero también lo estarian
la propiedad v los derechos privados de
cualquier clase. Los hombres pensarian sélo
en sus obligaciones, y ninguno desearia te-
ner una parte mayor de comodidades y lujo-

Aunla competen-
cia constructiva
es menos benefi-
c10sa que una
tdeal cooperacion
altruistica.

drian soportar facilmente alguna imposi-
ciéon de quienes ocupan lugares mas bajos
“en la escala econdmica ; desearian, ante todo,
que el resto de la poblacién consumiese mas y produjese menos.
Felices con esta idea, trabajarian por el bien comiin con ener-
gia, ingenio y vehemente iniciativa; la humanidad saldria victo-
riosa siempre en la lucha con la naturaleza. Seria ésta la Edad
de IOro con que suefian los poetas e idealistas. Pero si se ha de
imprimir una direccidén responsable a los negocios humanos, se-
ria locura olvidar las imperfecciones de la humana naturaleza.

La competencia, como un medio de expresi6én, no es adecua-
da para describir las caracteristicas especiales de la vida indus-
trial en la Edad Moderna. Necesitamos un término que abar-
que cualidades morales, buenas o malas; que indique el hecho
indiscutible de que los negocios modernos se gobiernan por
normas que inspiran mayor confianza, son mas previsoras y se
distinguen por una mayor libertad de elec-
cion. No hay término alguno adecuado a
este proposito; pero el concepto LIBERTAD
DE INDUSTRIA Y EMPRESA, 0, mas breve-
mente, LIBERTAD ECONOMICA, sefiala la recta direccidn, y puede
ser utilizado a falta de otro mejor.

Libertad econé-
mica.

que los demas. Los productores fuertes po-

CAPITULO 11

EL DESARROLLO DE LA LIBERTAD DE INDUSTRIA Y EMPRESA.

8 1. El desarrollo de la lLibertad econémica ha sido lento
y vacilante. Las civilizaciones primitivas estaban ubicadas ne-
cesariamente en climas calidos, porque no
puede obtenerse un gran avance cultural
mas que donde existe un margen amplio
sobre las necesidades elementales de la vida;
y en un clima frio la totalidad de las energias del hombre se ven
absorbidas para. cubrir estas necesidades, a menos que acuda en
su ayuda una acumulacién de conocimien-
tos y riqueza. Pero un clima calido debili-
ta las energias, y, por lo tanto, la institu-
¢ién social de los trabajadores en lds civi-
lizaciones del Oriente ofrecia un caracter sumiso y poco em-
prendedor, siendo mantenida en el trabajo por la disciplina que
 imponian las clases gobernantes. Las castas dominantes proce-
dian de climas mas templados, bien de las regiones montafiosas
o del Norte lejano. Se dedicaban a la guerra, a las funcio-
nes politicas y sacerdotales, y algunas veces al arte; pero eludian
¢l trabajo manual, que quedaba para los siervos y esclavos. Las
es dedicadas al trabajo manual dificilmente concebian la idea
libertad; pero consideraban la costumbre
o el gran protector contra la opresion
tbitraria. Es cierto que algunas costum-
es eran muy crueles; pero si llegaban a
o con exceso, destruian las clases bajas y, por ende, las
eriores, que en ellas descansaban. Y como consecuencia, las
as que han tenido mas larga historia son también aquellas

Civilizaciones
primitivas.

Influencia del
clima.

I nfldencia de la
costumbre.
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cuyas costumbres han sido en. general benignas en conjunto, y
¢l bien predomina ampliamente sobre el mal en la historia de la
influencia de la costumbre tanto sobre la moral como sobre el
bienestar fisico.

Hay mucho que aprender, aun hoy, de los ideales de vida
«del ciudadano libre, que forman el epitome de las ensefianzas
impartidas por las mas privilegiadas inte-
ligencias griegas y romanas. Pero esos idea~
les partian del supuesto de que el hombre
libre debia eludir todo trabajo duro y de-
presivo, el cual quedaba para los esclavos. La gran mayoria de
los trabajadores estaba sometida a la esclavitud, y no habia para
ella elevados ideales de vida. Asi, pues, las mejores doctrinas de
‘Grecia y Roma daban de lado al problema capital de nuestros
tiempos: jamas analizaron hasta qué punto podia ser posible
una vida que valiese la pena para aquellos que llevaban todo el
peso del trabajo de la época; y no fueron ciertamente la van-
guardia que sefialaba el camino a la indus-
tria moderna. Mas tarde, la fe cristiana en
la hermandad de todos los hombres, se es-
forzo en aligerar la carga del pobre. Pero no pasé casi siempre
de ser una frase sin eficacia para gobernar las acciones de los
hombres; y las clases dominantes mantenian sometida la masa
de la poblacién a un estado de servidumbre que no era siempre
motivo de felicidad.

Hall6 campo mas amplio la libertad en los centros comer-

ciales y las ciudades industriales, de donde
Transicion a la  pasé a Holanda y otros paises la direccién
andustria moder-  del progreso econdémico hace unos cuatro-
na. cientos afios. Desde hace mas de dos siglos
ocupa Inglaterra el primer lugar entre los

pueblos que marchan a la vanguardia del progreso.

Los ingleses han sido siempre vigorosos, pero no han sido
siempre industriosos; y pasé mucho tiempo antes de que mos-
trasen gran capacidad para nuevos inventos y la organizacion
del trabajo en forma que fuese eficaz. Pero Inglaterra ofreci6 un
asilo a los artesanos protestantes perseguidos por sus ideas re-
ligiosas en el Continente, que eran generalmente los mas habi-

Grecia ¥y Roma
en la antigiiedad.

La Edad Media.
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les, los més ingeniosos y los mejor dispuestos. Su instruccion
proporciond a Inglaterra las directrices que habian de dar im-
pulso y rumbo a sus esfuerzos. Al descubrimiento de América
v la ruta que dobla el cabo de Buena Esperanza sigui6 el des-
arrollo del comercio a través del ‘Atlantico y el Pacifico, para lo
cual estaba mejor situada que ningin otro pais, y cuya empresa
se amoldaba mejor al temperamento de su pueblo. América y
Asia ofrecian igualmente mercados amplios para las mercade-
rias de fabricacién sencilla y produccién en masa. Asi empezd
Inglaterra a acumular riquezas y a dedicar sus energias a la pro-
duccién industrial en gran escala. Las invenciones se seguian en
sucesién rapida. Pronto se aprovecharon las saltos de agua y la
potencia de la maquina de vapor para eliminar el trabajo ma-
nual, mas agotador, e incrementar la produccién; y en cierto
sentido los acontecimientos iban desenvolviéndose en forma
para ella altamente favorable *

Pero tenia el cuadro su reverso. Hasta el siglo xvi1ir los sala-

1 El cuarto de siglo que empezé en 1760 presencié importantes mejoras
que se sucedian rapidamente, pero con mayor intensidad en el régimen indus-
trial que en el agricola. Durante ese periodo, el transporte de las mercancias
pesadas fué abaratado por los canales de Brindley, 1a produccién de energia
por la miquina de WATT y la del hierro por el sistema CorT de pudelaje y
laminado, y por el método de RoEsuck para fundirlo con carbén mineral en
vez de carbén de lefia, que habia llegado a ser escaso; HARGREAVES, CroMPp-
T0oN, CARTWRIGHT, inventaron, o al menos hicieron utilizable econémica-
‘mente, 1a maquina de hilar, la de cardar, la selfactina y el telar; WEDGWOOD
di6 gran impetu a las fibricas de loza, que se desarrollaron desde enton-
 ¢es rapidamente; y hubo otros inventos importantes para imprimir con cilin-
dros, blanquear por medio de agentes quimicos o adoptando nuevos sistemas.
Por primera vez, en 1875, tltimo afio de este periodo, puso la energia de va-
’por en movimiento, directamente, una fibrica de tejidos de algodén. Los prin-
plos del siglo x1x vieron aparecer los buques y méquinas de imprimir ac-
tionados por el vapor, y el uso del gas para iluminar las ciudades. La locomo-
bn ferroviaria, la telegrafia y la fotografia vinieron un poco miés tarde.
festra propia época ha sido y es testizo de descubrimientos innumerables y
fa implantacién de nuevas economias en la produccidn, entre las cuales es-
de modo prominente las que se refieren al acero, al uso del teléfono, la luz
trica y la miquina de combustién interna; y los cambios socidles que sur-
del progreso material son en algunos aspectos mas ripidos ahora que
A‘ . Pero 1a base de los cambios que han acaecido desde 1783 se forma
cipalmente con los inventos de los afios 1760 a 178s.
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rios y jornales habian subido por influencia de la costumbre y
porque la competencia en la oferta de trabajo estaba restringida
en su mayor parte a un area limitada: una ciudad o algunas vi-
llas en la misma vecindad. Pero la nueva industria empez6 a
atraer en la ltima mitad del siglo xvII1 artesanos y obreros de
todas partes de Inglaterra a los.distritos fabriles.

Al principio las grandes fabricas eran escasas. Los capitalis-
tas distribuian sus Ordenes entre un gran niimero de pequefios
maestros esparcidos por €l pais en dondequiera que hubiese sal-
tos de agua que pudieran ser utilizados; ellos mismos cargaban
con los riesgos de comprar las primeras materias y vender los
articulos manufacturados. Pero por esta misma €poca la energia
del vapor empez6 a desplazar la energia hidriulica y las fabri-
cas empezaron a adquirir ripido desarrollo. Tendid este feno-
meno, desde sus comienzos, a relajar los vinculos que thabian
obligado a casi todo el mundo a vivir en el lugar de nacimiento,
y di6 gran impulso a los mercados libres. Las clases trabajado-
ras empezaron a emigrar y se acostumbraron a ofrecer su traba-
jo en el mejor mercado, dondequiera que se hallase, mientras
que los patronos ensanchaban también el area de sus activida-
des, en busca de obreros.

§ 2. Asi, la nueva organizacién de la industria aumenté
grandemente la produccion; pero solo a cambio de incurrir en
graves riesgos. No podemos decir que fue-
sen éstos inevitables, ya que precisamente
cuando el cambio se estaba realizando se
movié Inglaterra por un conjunto de cala-
midades, sin paralelo en la historia, que
fueron causa en gran parte de los sufri-
mientos que se adscriben comunmente a la explosion repen-
tina de una competencia irrefrenada. A la pérdida de las gran-
des colonias siguié rapidamente la gran guerra con Francia,
cuyo coste sobrepasé con mucho el valor de las riquezas que
tenia acumuladas en su comienzo. Una serie sin precedentes de
malas cosechas encarecié desproporcionadamente los productos
alimenticios. Y, lo que fué peor, se adopté un método de ad-
ministracién de las leyes contra la mendicidad que socavd la
independencia y el vigor del pueblo.

La nueva organi-

sacion fué acom-

pariada de gran-
des peligros.
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Ia primera parte del dltimo siglo fué testigo del estableci-
miento de la empresa libre en Inglaterra bajo circunstancias
muy desfavorables; sus males fueron intensificados y sus berie-
ficios disminuidos por infortunios. externos.

Las antiguas costumbres comerciales y las regulaciones de
los gremios eran inadecuadas para la nueva industria. En algu-
nos lugares fueron abandonadas de comin acuerdo; en otros
se mantuvieron todavia en vigor durante
alglin tiempo. Pero con resultados fatales,
porque incapaz de florecer la nueva indus-
tria con las antiguas restricciones, cambio
sus acostumbrados emplazamientos por
otros donde pudiera desenvolverse mas libremente. Entonces
solicitaron los obreros ayuda del Gobierno para que impusiese
el cumplimiento de las antiguas leyes del Parlamento que pres-
cribian la forma en que habian de desarrollarse los negocios,
pidiendo incluso que entrasen de nuevo en vigor las regulacio-
nes sobre precios y salarios, encomendadas a los jueces de paz.

Tenian que fracasar tales empefios. Los reglamentos anti-
guos habian sido la expresion de las ideas morales, econdmicas
y sociales de la época; respondian a impulsos del sentimiento
- mas que de la razon; eran el resultado casi intuitivo de la ex-
periencia «de generaciones que habian vivido y muerto en con-
diciones econdémicas apenas alteradas. En la nueva era, los cam-
bios sobrevenian tan rapidamente que casi no habia tiempo
para esto. Cada hombre tenia que hacer lo que le parecia jus-
to a sus propios ojos, sin disponer mais que de una pequefia
guia de la experiencia de los tiempos pasados; los que se esfor-
zaban en ligarse a las viejas tradiciones eran suplantados répi-
damente.

La nueva casta de fabricantes estaba formada principalmen-
e por gentes que habian forjaflo sus propias fortunas; hom-
res fuertes y arrojados emprendedores, mas inclinados a con-
iderar al pobre y al débil como la causa de sus propias des-
jenturas que como seres dignos de lastima. Impresionados por
g audacia de aquellos que intentaban desentenderse de las normas
émicas que habian socavado la corriente del progreso, eran
ces de pensar que solo podia aceptarse la competencia per-

Intentos de man-
- tener las antiguas
regulaciones.
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fectamente libre y que dejase campo anchuroso al més fuerte
para forjar su propio destino. Glorificaban el individualismo y
no tenian prisa en hallar un sustitutivo de los vinculos sociales
e industriales que habian mantenido a los hombres unidos en
los tiempos pasados.

Entretanto, 1a desgracia habia reducido el ingreso neto tota}
del pueblo inglés. Una décima del mismo era absorbida en 1820
para pagar los intereses de la deuda nacional. Las mercancias

abaratadas por los nuevos inventos consis-
Influencia de la  tian principalmente de articulos manufac-
guerra, de los  turados, ‘que el trabajador manual consu-
fuertes impues- mia en pequefias cantidades; pero las le-
tos v de la cares-  yes del grano (Corn-Laws) * le impedian
tia de los alimen-  obtener barato el pan, en que gastan a me-
tos. nudo las tres cuartas partes de su escaso
jornal. Se weia obligado a vender su tra-
bajo en un mercado donde la ley de la oferta y la demanda
le ‘hubiera proporcionado escaso rendimiento, aun cuando go-
zase de libertad para el trabajo. Pero no disponia de plena
libertad econ6émica; no tenia una unidén eficaz con sus cama-
radas; carecia también del conocimiento del mercado, de las.
reservas suficientes para sostenerse mientras conquistaba un
jornal minimo, y estaba obligado a trabajar y dejar trabajar a.
su familia durante largas horas y en condiciones malsanas.
Esto reaccioné sobre la eficacia de la poblacion trabajadora, y
por ende sobre el nivel neto del valor del trabajo, v mantuvo,
por lo tanto, bajos los salarios. El empleo de nifios durante un
ntimero excesivo de horas empezé en el siglo xviI y conti-
nuo lastimosamente hasta después de la abolicion de las Corn-
Laws.

Pero una vez que el trabajador reconoci6 la locura del
intento de revivir las antiguas leyes que regulaban la industria,
no volvid a sentir el deseo de ver reducida la libertad de em-
presa. Los sufrimientos que en sus peores tiempos padecid el
pueblo inglés, no fueron comparables a los estragos que habia

1 Impuesto sobre el grano importado, reducido a un chelin por “quarter™
en 1846 y abolido enteramente en 1869.—(N. del T.)
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causado en Francia la falta de libertad an-  El nuevo sistemi
tes de la revolucion; y se dijo que, a no  salvé a Inglate-
ser por la fuerza que sacO Inglaterra de las /rra de los ejérci-
nuevas industrias, hubiera sucumbido pro- tos framceses.
bablemente bajo un despotismo militar ex-

tranjero, como habia pasado con las ciudades libres. Aunque
era escasa entonces su poblacidn, soportd algunas veces casi
sola la carga de la guerra contra un conquistador que controla-
ba la mayoria de los recursos del Continente; v en otros mo-
mentos otorgd subsidios a paises mas grandes, pero mas po-
bres, en su lucha contra el enemigo comun. Acertada o equi-
vocadamente, lleg6 a pensarse que Europa hubiera podido caer
de un modo permanente bajo el dominio de Francia, como lo.
habia hecho en edades anteriores bajo el de Roma, de no haber
sido por la libre energla de las industrias inglesas, que hizo posi-
ble la resistencia. Poco se dijo, por lo tanto, a modo de queja
contra los excesos de la libre empresa, pero mucho contra esa
limitacién de lo que impedia a un inglés obtener alimentos del
extranjero a cambio de manufacturas que entonces se podian:

. producir tan facilmente.

Incluso las Trade Unions, que iniciaban entonces esa brillan-.
te aunque restringida carrera que ha sido mas instructiva y plena
de interés que ninguna otra en la historia de Inglaterra, pasa-
ron por la fase de pedir al Poder una libertad mas amplia. La
dura leccién de la experiencia les habia ensefiado que era una
locura intentar restablecer las antiguas reglas, a las cuales ajus-
taba el Gobierno el curso de la industria, y no habian llegado a
vislumbrar todavia las amplias perspectivas referentes a la regla-
mentacion de la industria por su propia accion: su principal an-
siedad era incrementar su propia libertad econémica mediante
la abolicién de las leyes que obstaculizaban la unién de los tra-
bajadores. :

§ 3. Quedaba para nuestra generaciéon percibir los dafios’
que surgen de este aumento repentino de libertad econdémica.
Empezamos ahora por vez primera a comprender la extension
en que el capitalista, inadvertido de sus ‘
nuevas obligaciones, estaba tentado a subor-  Peligros de un
dinar el bienestar de sus obreros y em-  aumento repenti-
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#0 de libertad pleados al afan de ganancias; observamos
econdmica. la importancia de insistir en que a los de-
rechos y capacidades, individuales o colec-
tivos, del rico, van acompafiadas obligaciones ineludibles; ad-
vertimos en su verdadera significacion el problema econémico
y las condiciones de un nuevo ambiente. Se debe esto parcial-
mente a un mas amplio conocimiento y a una creciente buena
fe. Pero por sabios y virtuosos que hayan sido nuestros abuelos,
no han podido ver las cosas como nosotros las vemos, porque
estaban apremiados por terribles desastres y por necesidades
urgentes. >
Debemos nosotros, sin embargo, tomar como norma un
patron mas severo. Porque no estamos en lucha por la exis-
tencia nacional ni han agotado nuestros recursos grandes gue-
rras; en cambio, se ha incrementado inmensamente nuestro po-
der productor, y, lo que es mds importante, la abolicién de las
Corn-Laws y el desarrollo de las comunica-
La nacién es mds  ciones con la utilizaciéon de las maquinas de
rica, y no mecesi-  vapor han capacitado a una poblacién cre-
ta sacrificar cosa  ciente para obtener suficientes recursos
alguna a la pro-  alimenficios en condiciones favorables. Los
duccién . ingresos monetarios de las gentes se han
multiplicado; mientras que los precios de
casi todos los articulos, con excepcion de muchios productos ali-
menticios y el costo del alojamiento, han descendido una mitad,
0 acaso mas. Es cierto que aun hoy, si se distribuyera la ri-
queza igualmente, la produccion total del pais solo bastaria para
dar al pueblo un margen minimo de comodidades necesarias y
urgentes, y, tal como estdn las cosas, son muchas las gentes que
se limitan a llenar las necesidades mas apremiantes de la vida.
Pero la nacién ha crecido en riqueza, en salud, en educacién y
en moralidad; y hemos dejado de estar obligados a subordinar
cualquier otra consideracion a la necesidad de aumentar el pro-
ducto total de la industria *.

1 En tiempos de paz, nadie se atreveria a dar al dinero un rango de pari-
dad con la humana existencia; pero la crisis de una guerra expansiva puede
utilizar el dinero para economizar vidas humanas. El general que en un mo-
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En la presente generacion, esta prosperidad creciente ha
dado a Inglaterra riquezas y fuerzas.suficientes para imponer
nuevas restricciones a la libre empresa, obligando a sus stbditos
a aceptar con resignacion algunas pérdidas a cambio de obtener
una ganancia final mas elevada. Pero estas restricciones de hoy
son diferentes de las antiguas. No han sido impuestas como
instrumentos de dominacién de clase, sino con el propésito de
proteger a! débil, especialmente a los nifios y mujeres, alli donde
1o son capaces de utilizar los recursos de la competencia en de-
fensa propia. El fin que se persigue consiste en buscar remedios
Tapidos, eficaces y adaptables a las circunstancias de la industria
moderna; diferenciar, en una palabra, lo bueno y lo malo de la
antigua defensa del débil, que en otras edades fué la costumbre,
para quedarse con aquello y rechazar esto. Y con la ayuda del
telégrafo v de la imprenta, de los gobier-
mnos representativos y de las asociaciones La influencia del
gremiales, es posible al pueblo llegar por telégrafo y de la
st mismo a la soluciéon de sus propios pro- imprenta.
blemas. El desarrollo de los conocimien-

" tos y de la autoconfianza le han dado también la verdadera

Tlibertad de dominio de si mismo que le capacita para poner un
limite al libre albedrio y a la accién individual; y con ello los
problemas_de la produccién, propiedad y consumo colectivo,
-entran en una nueva fase.

Ahora, como en cualquier otro tiempo, los intentos por lle-
var a cabo grandes cambios inesperados estin condenados al
fracaso y a provocar violentas reacciones. No somos capaces
todavia de movernos con seguridad, si es que buscamos hacerlo
«con tal rapidez que nuestros planes de vida para luego pugnan
«con las normas en uso. Es cierto que puede ser modificada la
naturaleza humana; nuevos ideales, nuevas normas de conducta
-y nuevas oportunidades pueden, como lo demuestra la historia,
transformarla en pocas generaciones. Este cambio en la natura-

mento critico sacrificase algunas vidas para proteger el material, la pérdida
del cual originaria la de muchos hombres, procederia con acierto, aunque
nadie defenderia abiertamente el sacrificio de la vida de algunos soldados para
economizar en tiempo de paz un pequefio acopio de armas.
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leza humana no se ha extendido jaméas sobre un area mas gran-
de ni ha marchado tan de prisa como en la generacién presente.
Pero no deja de ser por ello un desarrollo gradual, por acelera-
do que sea el paso que lleva, y los cambios de nuestra organi-
zacién social deben seguir una ruta paralela de gradual, aunque
acelerado, desarrollo y constante evolucién. )

Sin dejar de fiar en que llegue a producirse, lentamente,
este cambio, deben tender nuestros esfuerzos a marchar siempre
a la vanguardia, fomentando el desarrollo de nuestra naturaleza.

social mas elevada al darle constantemente
Evolucién hacia  una nueva y mas alta funcion que realizar,
formas mds ele-  algin ideal practico hacia el cual encami-
vadas de colecti- nar sus anhelos. Podemos asi, gradualmen-
vismo. te, ir alcanzando un orden de vida social
en que el bien comin predomine sobre el
capricho individual, mas atin de lo que se logré en las edades
primitivas, antes de que empezase la preponderancia del indi-
vidualismo. Pero el desinterés sera entonces hijo de la voluntad
deliberada que, si bien ayudada por el instinto de libertad indi-
vidual, hallard su medio de expresion en la libertad colectiva:
contraste feliz con el viejo orden de cosas, en el cual el someti-
miento individual a la ‘costumbre origina la esclavitud y el es-
tancamiento colectivo, roto solamente por el capricho del despo-
tismo o el capricho de la revolucion.

Hemos estado examinando esta cuestion desde el punto de
vista inglés. Pero alcanza el fenomeno igualmente a otras na-
ciones. Norteamérica hace frente a las nuevas dificultades prac-
ticas con tal intrepidez y arrojo que disputa a Inglaterra la di-
reccion de los asuntos econdmicos; proporciona muchos de los
ejemplos mas instructivos de las ultimas tendencias econémi-
cas de la época, tales como la creciente democracia del comercio
y la industria, €l desarrollo de la especulacion y la combinacion
de negocios de todas clases, y tomara probablemente antes de
mucho tiempo la iniciativa, sefialando la ruta que ha de seguir
el resto del mundo. No son menos significativos los arrestos.
vigorosos de Australia, que tiene incluso alguna ventaja sobre
los Estados Unidos en la mayor homogeneidad de su pueblo.

La posibilidad de lograr en el Continente resultados impor-
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tantes de la libre asociacién es menor que la de los paises de
habla inglesa, por ser menores sus recursos ¥y no tener la misma
ente:.reza para afrontar los problemas industriales. No hay dos
nflcxones en el Continente donde reciban un trato idéntico, si
bien se halla algo caracteristico e instructivo en los métodos
adoptados por cada una, sobre todo en la esfera de la accion
gubernamental. En esta materia, toma Alemania la iniciativa.
Ha sido para ella de una gran utilidad el que sus industrias
fabriles tuviesen desarrollo posterior a las de Inglaterra, por lo
que ha podido aprovecharse de la experiencia inglesa, evitando
caer en muchos de sus errores.




CAPITULO 111 ’

B ‘ LA ESFERA DE LA EconoMia.

§ 1. La Economia es el estudio de los hombres tal como
viven, piensan y actfian en los asuntos ordinarios de la vida.
Es el estudio de hombres reales, no ficticios
u “hombres econémicos”. Pero la Econo- Los motivos
mia examina principalmente aquellos moti-  principales de la
vos que afectan, de manera poderosa y per-  vida de los nego-
manente, 1a conducta del hombre 'en la par-  ctos se miden con
te de su vida dedicada a los negocios. Al el dinero.
servicio de los negocios pone el hombre las
cualidades mas altas de su caricter, y en ellos, como en todo,
se deja influenciar por los afectos personales, por el concepto del
deber y por la veneracion de los altos ideales. Con todo, el deseo
de retribucion es el acicate mas poderoso y permanente que ac-
tia en el mundo de los negocios, por constituir la recompensa
natural del esfuerzo. La remuneracién puede llegar al homibre
para ser destinada a fines egoistas o desinteresados, a fines no-
bles o ruines, porque aqui entra en juego toda la variedad de la
naturaleza humana. Pero el motivo tiene su medida en una suma
definida de pesetas y céntimos; y es esta medida en dinero,
exacta y definida, lo que ha capacitado a la Economia para
avanzar mucho mas que cualquier otra rama del estudio del
hombre. Asi como la delicada balanza del quimico ha dado a la
quimica una exactitud superior a la de la mayoria de las demas
ciencias fisicas, asi la balanza del economista, por tosca € im-
perfecta que sea, ha dado a la economia una exactitud superior
a la de cualquier otra rama de las ciencias sociales. :Pero, natu-
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ralmente, la economia no puede compararse con las ciencias
exactas; porque se ocupa de las siempre cambiantes y sutiles
fuerzas de la humana naturaleza.

De hecho, el economista hace sblo de un modo mas paciente
y meditado lo que hace todo el mundo a diario en la vida ordi-
naria. No intenta contrastar el valor real de los afectos mas
nobles con las pasiones mis bajas: no contrasta el amor a la

virtud con el deseo de alimentos suculen-
La Economia si- - tos. Calcula los incentivos para la accion
gue la prictica  por los efectos que producen, de igual for-
del razonamiento  ma que hacen fas gentes en la vida comiin.

ordinario. Sigue el curso de la prictica ordinaria, di-

. firiendo de ella sélo para tomar mas pre-
cauciones, para hacer maés claros los limites de sus conocimien-
tos, a medida que gana terreno. Estas precauciones son labo-
ri?sas y hacen que algunas personas piensen que los razona-
mientos econémicos son artificiales. Pero la realidad es todo lo
contrario. Porque no hace sino colocar en lugar prominente
aquellas suposiciones y reservas que todos hacemos, inconscien-
temente, a diario.

Por ejemplo, si encontramos un hombre que esté en duda
sobre si ha de gastar el dinero que le queda en el bolsillo en un
cigarro, una taza de café o en tomar un taximetro para volver
a casa, podemos seguir el uso corriente y decir que espera de to-
das estas soluciones un disfrute igual. Por otra parte, si halla-
mos que el deseo por obtener cualesquiera de dos goces distintos
induce a los hombres en circunstancias andlogas a trabajar una
hora mas, o a los hombres que ocupan el mismo rango y dispo-
nen de los mismos medios a pagar una peseta por esta hora de
trabajo, podremos decir que las ventajas o goces que de ello se
obtienen son iguales.

Supongamos también que la persona a quien hemos visto
dudar en la eleccién de varios pequefios goces piensa un mo-
mento en el pordiosero invalido que se tropieza en el camino
y duda ahora sobre si ha de optar entre un goce fisico para si
o realizar un acto noble, regocijandose con la alegria que otro
experimenta. Como estos deseos se ven influenciados ahora por
un fenémeno de naturaleza enteramente distinta, podemos decir
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que se ha operado un cambio en la calidad de los estados men-
tales. Pero el economista se ocupa de ellos simplemente como
motivos de accién, para ser medidos imparcialmente, ya que pue-
den medirse con la misma cantidad de dinero. El estudio de es-
tos valores, tomando el dinero como patrén de medida, no es
més que el punto de partida de la economia; pero es siempre un
punto de partida.

§ 2. Por otra parte, el deseo de ganar una peseta es un
motivo mucho mis fuerte para el hombre falto de medios que
para el rico que abunda en ellos. La duda del rico al dedicar una
peseta para la adquisicién de un cigarro puede obedecer al deseo
de disfrutar de otros goces anilogos, pero la duda del pobre esta
en si ha de gastarse una peseta para fumar una vez o para com-
prar tabaco para.fumar durante una semana. El empleado que
gana 2.500 pesetas al afio ird a pie al lugar de trabajo, sopor-
tando mas inclemencias que €l que percibe 7.000 pesetas, porque
si aquél derrocha el dinero, sentird mayores necesidades que
&ste. La satisfaccién que una peseta proporciona al pobre es
mayor que la producida por la misma cantidad en la mente
del rico.

Pueden, no obstante, evitarse estas dificultades. Porque si
tomamos promedios suficientemente amplios para equiparar las
peculiaridades. individuales, el dinero que
las personas con iguales ingresos daran para  C oncesién a las
obtener un beneficio o evitar un dafio es  diferentes wutili-
una medida suficientemente exacta del be-  dades que para el
neficio o del dafio. Si hay un millar de fa- rico y el pobre
milias que viven en Sheffield y otro millar  representa el di-
en Leeds, cada una de ellas con un ingreso nero.
de ‘100 libras al afio, y se impone una con- ‘
tribucién de una libra sobre todas ellas, podemos estar seguros
de que el dafio que el impuesto causard en Sheffield serd casi
igual al que se originara en Leeds; y similarmente cualquier cosa
que incremente todos los ingresos de una libra proporcionara
casi la misma cantidad de’satisfaccion adicional a las familias
de referencia en ambas ciudades. .

Asi, el “dinero” o “poder adquisitivo general” o “poder so-
bre la riqueza material” es el eje alrededor del cual gira la cien-
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cia ec.oném,ica; y se debe esto no a que el dinero o la riqueza
material se consideren como la aspiracién principal del esfuer-
zo hux:nano, ni aun como lo que proporciona 1a mas importante
materia para el estudio del economista, sino a que en el mundo

€1 que vivimos es uno de los medios convenientes de medida en

) gran escala de los motivos de la accién hu-

L?s mottvos eco-  mana; y si los economistas antiguos hubie--
nomicos no som  ran esclarecido esta verdad, habrian evitado
exclusivamente  muchas lastimosas tergiversaciones. Las es-
egoistas. pléndidas ensefianzas de Carlyle y Ruskin
referentes a las justas aspiraciones del es-

- fuerzo humano y a los usos de la riqueza, no habrian sido des-

ﬁ.gurada}s por agrios ataques a la Economia, basados en la creen-
cia equivocada de que esta ciencia no tiene nada que ver com
.tema alguno excepto el deseo egoista de riqueza, o en que sirve
incluso para inculcar una politica de sérdido egoismo.

LEYES ECONOMICAS.

§ 1. Esto nos lleva a considerar las Leyes Econémicas.
Cada causa tiene una tendencia a producir algtn resultado de-
finido si nada hay que lo estorbe. Asi,
la gravitacién tiende a hacer que las cosas  Casi todas las le-
caigan al suelo; pero cuando un globo se  yes de la ciencia
llena con gas mas ligero que el aire, la pre-  son declaraciones
sion del aire le hara subir, a pesar de la de tendencias.
tendencia a la gravitaciéon que de otro modo
le haria caer. La ley de la gravitacién expone la manera en que
dos cosas se atraen, cémo tiende una a moverse hacia la otra
'y como se moveran en este sentido, si no se interpone algo que
| lo evite; La ley de la gravitacion es, por lo tanto, un enunciado
e tendencias.

Es un enunciado muy exacto, tan exacto que los mate-
niticos pueden calcular un Almanaque NAutico que mostrara
os momentos en que cada satélite de Juapiter

ge ocultard detrds de su astro. Se hacen Las leyes exactas
stos calculos con muchos afios de antela- de las ciencias
on, y los navegantes los utilizan para fijar puras.
josiciones. Digamos ahora que no existen

dencias econémicas que actien de un modo tan constante y
dan ser medidas tan exactamente como la gravitacion; y en
secuencia, no hay leyes econémicas que puedan ser compara-
as en precision con la ley de la gravitacion.

§ 2. Pero consideremos ahora una ciencia menos exacta
la astronomia. La ciencia de las mareas explica como éstas.
ben y bajan dos veces al dia bajo la accion del sol y de la luna;



26 ALFREDO MARSHALL

cbmo se registran fuertes mareas con la luna nueva y la luna
llena y débiles en el primer y tercer cuarto de luna; y c¢émo la
marea creciendo en un canal cerrado, co-
mo el de Severn, serd mucho méis alta; y
asi sucesivamente. Una vez estudiados los
lazos que unen la tierra y el agua alrede-
dor de las islas britanicas, las gentes pue-
den calcular de antemano cuindo estara la marea probablemente
a su mayor altura en cualquier dia en el' Puente de Londres, o
en Gloucester, v a qué altura llegara. Tienen que utilizar la pala-
bra probablemente, que no necesitan wsar los astrénomos cuan-
de hablan acerca de los eclipses de los satélites de Japiter. ;Por
qué? La razén esti en que aunque actlian muchas fuerzas sobre
Japiter y sus satélites, cada una de ellas lo hace de un modo defi-
nido que puede ser predicho de antemano. Pero nadie sabe lo
suficiente acerca del agua para ser capaz de afirmar con antici-
pacién cémo actuard, y un fuerte aguacero en el valle del T4-
mesis, 0 un temporal del Nordeste en el Mar del Norte, pueden
hacer que las mareas en el Puente de Londres varien mucho de
lo que se habia predicho.

§ 3. Las leyes econdmicas hay que compararlas méis bien
con las que regulan las mareas que con la ley sencilla y exacta
de la gravitacién. Porque las acciones de los
hombres son tan inciertas y diversas que
la exposicién de tendencias més exacta que
podamos hacer en una ciencia del proceder
humano, ha de ser forzosamente inexacta
y deficiente. Podria anticiparse esto como
una razon para mo hacer declaracién algu-
na sobre este tema; pero hacerlo implicaria casi abandonar la
vida misma. La vida es la conducta humana y los pensamientos
que florecen a su alrededor. Por impulsos fundamentales de nues-
tra naturaleza todos—altos y bajos, ignorantes e instruidos—
€stamos en nuestras estacionies distintas luchando de un modo
<onstante para comprender el curso de las acciones humanas, y
amoldarlo a nuestros propésitos, egoistas o desinteresados, no-
bles o innobles. Y puesto que debemos formar para nosotros
mismos algunas nociones de las tendencias de la accién humana,

Las leyes inexac-
tas de las ciencias
complejas.

La ciencia que
estudia al hom-
bre es compleja,
3 sus leyes son
inexactas.
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nuestra eleccion radica s6lo en hacerlo esmerada o desgarbada-
mente. Cuanto mas dura es la tarea, mayor es la necesidad de
una investigacion cuidadosa y paciente; tomando siempre en
cuenta la experiencia acumulada por las ciencias fisicas mas
avanzadas, y estructurando lo mejor posible calculos bien pen-
sados, leyes provisionales o tendencias de la-accién humana.

~ § 3. Nuestro plan de trabajo serd entonces el siguiente:
Estudiaremos la conducta del individuo, pero lo haremos con
relacion a la vida social. Eludiremos todo
lo posible las peculiaridades individuales
de caracter y temperamento. Vigilaremos
la conducta de una clase total de perso-
nas—unas veces de la totalidad de una na-
<ién; otras, de los que viven en un solo
distrito; mas a menudo, los ocupados en
un negocio determinado en algin tiempo y lugar, y, con la ayu-
da de estadisticas u otros medios, trataremos de averiguar qué
cantidad de dinero estd dispuesto a pagar por término medio
el grupo que sometemos a.examen como precio de las cosas que
desean, o cuinto les debe ser ofrecido para inducirlos a reali-
zar un esfuerzo determinado o para abstenerse de lo que les
desagrada. La medida del motivo asi obtenida no es, en ver-
dad, absolutamente exacta; porque si lo fuera, estaria la Eco-
nomia en el mismo plano que la mas avanzada de las cien-
cias fisicas, y no, como en realidad ocurre, al nivel de la menos
exacta.
Pero, no obstante, la medida que se logra posee la exactitud
suficiente para capacitar a personas expertas para predecir con
bastante regularidad el alcance de los resultados que habran de
desprenderse principalmente de los cambios que responden a
_motivos de esta clase. Asi, por ejemplo, se puede calcular con
bastante exactitud el pago que seri requerido para producir un
“suministro adecuado de trabajo de cualjuier grado, desde el mas
bajo al méas elevado, para llevar un nuevo negocio emprendido
_en cualquier parte. Y asi, por ejemplo, al visitar una fabrica que
1o se haya visto anteriormente, se puede saber, con un pequefio
margen que acaso no exceda de dos a cuatro pesetas semanales,
lo que gana un obrero cualquiera, observando sélo si se trata

El individuo con-
siderado como
miembro del or-

ganismo indus-
trial.
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de una labor especializada y la tensién a que se someten sus
facultades fisicas, morales y mentales.

Y partiendo de simples consideraciones de esta clase, puede
llegarse a un anlisis de las causas que gobiernan la distribucion
local de las diferentes clases de industria; los términos en que
las personas, viviendo en lugares distintos, cambian sus mer-
cancias, unas por otras, y asi sucesivamente. Se pueden explicar
y predecir las formas en que las fluctuaciones del crédito afec-
tardn al comercio exterior, o la extensién en que la carga de
un impuesto se desviard de aquellos sobre quienes se impone
para gravar a aquellos a quienes trata de llevar alivio, y otros
fenémenos semejantes. ‘

En todo esto los economistas se ocupan del hombre tal cual
es: no de un ser abstracto u “hombre econémico”, sino de un
hombre de carne y hueso; de uno que in-
forma en gran extensién su vida activa con
referencia a motivos egoistas: pero también
de uno que no estd por encima de las fra-
gilidades de la vanidad o de lo temerario,
ni por debajo del placer de hacer bien su
trabajo por propia satisfaccién; que no
estd por bajo del placer de sacrificarse por
el bien de su familia, de sus semejantes o de su pais, ni por bajo
del amor a la vida virtuosa de su propia eleccion.

§ 5. Asi, pues, una ley de ciencia social, o una Ley So-
cial, es una exposicién de tendencias so-
ciales; esto es, una declaracion de que
bajo ciertas condiciones puede esperarse
un determinado curso de accién por parte
de los miembros de un grupo social.

Las Leyes Econémicas, o enunciados de tendencias econd-
micas, son leyes sociales referentes a or-
denes de conducta en que la fuerza de los
motivos a que aluden principalmente pue-
de medirse con una suma determinada de dinero.

Correspondiente al sustantivo “ley” es el adjetivo “legal”.
Pero este término es usado en conexién con “ley” en el sentido
de una ordenacién del Gobierno, 1o en conexién con leyes cien-

Los economistas
se ocupan princi-
palmente de un
aspecto de lavida,
pero no de lavida
de un ser ficticio.

Definicién de
£ ley,,’ (‘socid”.

Y “econémica”.

ECONOMfEA INDUSTRIAL 29

tificas de relacién entre causa y efecto. El adjetivo usado a este
propoésito se deriva de “norma”, un término que es casi equi~
valente a “ley”; vy decimos que el curso
que puede esperarse de la accion en deter-
minadas condiciones, de los miembros de

" un grupo industrial, es la accién normal de los miembros de ese
grupo con relacién a esas condiciones.

- La accién normal no es siempre moralmente justa; consti-
tuye muy a menudo una acciéon para detener la cual utilizaria-
mos nuestros mejores esfuerzos. Por ejemplo, la condicién nor-
mal de la mayoria de los habitantes mas pobres de una gran
ciudad es estar desprovistos de espiritu de empresa e incapacita~
dos, por lo tanto, para aprovechar las oportunidades que pudie-

ran ofrecerse en cualquier parte para una vida mas sana y de
menos privaciones; carecen de la fuerza moral, mental y fisica
necesaria para abrirse camino fuera de sus miserables aledafios.
La existencia de un suministro considerable de trabajo dispuesto
para hacer cajas de cerillas a un precio minimo es normal en la
misma forma que una contorsién de los miembros es el resul-
tado normal de injerir una dosis de estricnina. Es el resultado,
un resultado deplorable, de la accion de las leyes que tenemos
que estudiar.

Los primeros economistas ingleses concedieron una aten-
cion casi exclusiva a los motivos de accién individual. Pero no
debe olvidarse que los economistas, al igual
que todos los demas investigadores de la
ciencia social, estan interesados individual-
__mente en la parte mas importante como
miembros del organismo social. Asi como una catedral es algo
mas que las piedras con las que esti construida, una persona
¢s algo mas que una serie de pensamientos y sentimientos, de
| la misma manera que la vida de la sociedad es algo més que una
uma de las vidas de sus miembros individuales. Es cierto que
accién del conjunto es la composicion de la de las partes que
integran, y que en la mayoria de los problemas econdmicos
ede hallarse el mejor punto de partida en los motivos que
fectan al individuo, considerado, no ciertamente como un atomo
slado, sino como parte de un negocio particular o de un grupo

Accién normal.

Motivos para la
accidn colectiva.
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inf'lustrial; pero es también cierto, como lo han anticipado es-
critores alemanes, que a la Economia incumbe de manera gran-
de y creciente los motivos relativos a la posesion colectiva de la
propiedad y la persecucién colectiva de importantes aspiracio-
nes. Muchas especies nuevas de asociacién voluntaria se des-
arrollax.l bajo la influencia de causas distintas a las de la de la
ganancia pecuniaria, y el movimiento cooperativo en particular
ofrece a los economistas ocasiones nuevas para analizar motivos
cuya accién ha parecido imposible reducir a cualquier forma

de ley

2 . "
Para la continuacién del examen de este asunto, véase el Apéndice A,

sobre Métodos de estudio.

CAPITULO V

PERSPECTIVA DEL TRABAJO A REALIZAR. .

§ 1. Las leyes, o declaraciones de tendencias, en las cua-
les tenemos interés especial en este volumen, son aquellas
que se refieren principalmente a las Nece-
sidades del hombre y su satisfaccién, a la
Demanda de riquezas y a su Consumo (li-
bro III); a su Produccién, especialmente
. bajo la organizaciéon moderna de la indus-
ria (libro IV); a alguria de las relaciones generales entre la de-
manda de una cosa y la dificultad de suministrarla, que gobier-
na el Valor (libro V), y (libro VI} al Cambio con relacién a
Distribucion del ingreso de la nacién entre los que trabajan
on ¢l cerebro o con las manos, los que acumulan capital para
proveer maquinaria y otras cosas que hagan mds eficaz el traba-
jo, y los propietarios de la tierra, o lo que es casi la misma
sa, de las amplias caracteristicas del problema de los salarios,
ilidades y rentas.

El volumen presente se ocupa principalmente de la Eco-
ia Industrial. Un volumen posterior lo hard de la Eco-
ia del Comercio y de las Finanzas. Se discutiran en €l los
blemas del dinero, del crédito y de la Banca; la organizacion
- los mercados, la relacién entre los precios al por mayor y al
all; el comercio exterior ; los impuestos vy otras formas y me-
de accién colectiva; y, dltimamente, las responsabilidades
icas y las funciones generales de la accion colectiva en los
ocios econémicos, bien por el Gobierno, por la forma de opi-
h o por la cooperacion voluntaria.

§ 2. La Economia significa, pues, un estudio de los aspec-

Tendencias estu-
diadas en los -
bros III 3y IV.
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tos y condiciones econémicas de la vida social, politica y priva-
da del hombre; pero de modo mas especial de su vida privada.
Las intenciones a que se aspira con ese es-
tudio son las de conseguir conocimientos
para su propio bien y obtener una guia para
el gobierno practico de la vida y especial-
mente de la vida social; la necesidad de una guia semejante
nunca ha sido tan urgente como ahora.

Seria evidentemente una equivocacién estar pensando siem-
pre en los propdsitos practicos de nuestro trabajo, y planearlo
con referencia a ellos. Porque procediendo
de ese modo estariamos tentados a romper
el curso de nuestro pensamiento tan pronto
como éste cesase de tener influencia inme-
diata sobre la aspiracién determinada que
tuviéramos a la vista en aquel momento: la busca directa de
aspiraciones précticas nos lleva a agrupar conjuntamente pe-
quefias porciones de toda suerte de conocimientes que carecen
de conexion entre si, excepto para los propésitos inmediatos del
momento. Nuestra energia mental se consume en ir de una a
otra parte; nada se medita de un modo completo; no se logra
un progreso verdadero. La agrupacién, por lo tanto, que me-
jor llena los fines de la ciencia es la que colecciona conjunta-
mente todos los hechos 'y razonamientos que son similares en-
tre si por tener una naturaleza afin, por lo que el estudio de uno
cualquiera puede arrojar luz para el estudio de los demaés.

Y pudiera suceder, sin embargo, que contdramos para empe-
zar con alguna nocién tolerablemente clara
de los problemas practicos que proporcionan
al economista moderno el motivo princi-

pal de estudio. Muchos de ellos no caen
plenamente dentro del ambito de su cien-
cia, y para ninguno puede hallarse una res-
puesta cientifica que satisfaga del todo: la
. resolucion final debe descansar siempre en
la consciencia y el sentido comiin. Pero los siguientes son al-
gunos de los problemas principales que exigen atencion espe-
cial en Inglaterra, en nuestra propia generacién, iy a los que

Aspiraciones del
economista.

Su primera obli-
gacién es descu-
brir la verdad.

Mas las direccio-
nes de su investi-
gacién son indi-
cadas por urgen-
tes problemas so-
ciales.
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la Economia puede contribuir con algiin' caudal importante de
hechos cuidadosamente dispuestos y argumentos bien conside-
rados:

$Cémo debemos conducirnos para incrementar el bien y dis-
minuir las influencias perniciosas de la libertad econdmica, lo
mismo en sus resultados finales que en la ruta de sus progresos?
Si los primeros son buenos y la tiltima es mala, pero no ofrecen
compensaciones para quienes sufren sus consecuencias, shasta
qué extremo es justo que sufran unos en beneficio de los de-
mas?

Concedido que es de desear una distribucion mas equitativa
de la riqueza, ;hasta qué extremo estarian justificados cambios
en la institucion de propiedad o las limitaciones de la libre em-
presa, aun cuando fuese probable que con ello disminuyese la
suma de riquezas acumuladas? En otras palabras: ghasta qué
punto se podria pensar en un incremento en los ingresos de las
clases mas pobres y en una disminucion del trabajo, aun en el
caso de que a ello acompafiase alguna disminucién en la rique-
za material de la nacién? ;Hasta donde podria hacerse esto sin
<aer en la injusticia y sin debilitar las energias de las fuerzas
alentadoras del progreso? $Como debiera distribuirse entre las
diversas clases de la sociedad el peso de los impuestos?
dDeberiamos estar satisfechos con las existentes formas de
division del trabajo? ; Es necesario que un gran niimero de per-
sonas se ocupe exclusivamente de trabajos que no tienen un ca-
racter elevado? ¢Es posible inculcar gradualmente a la gran
asa de los trabajadores una capacidad nueva para tipos mas
elevados de trabajo, y, en particular, para emprender coopera-
tivamente el manejo de los negocios en que ellos mismos estan
mpleados ?

#Cudles son las relaciones propias de la accion individual y
olectiva en una fase de civilizacién tal como la nuestra? ; Hasta
€ punto debiera de dejarse a la asociacion voluntaria, en sus
iversas formas, antigua 1y nueva, el aportar una accién colec-
a para aquellos propésitos para los cuales reune ventajas
peciales ? § Hemos desarrollado, por ejemplo, tanto como debié-
os €l plan de la propiedad colectiva y el uso de espacios libres,
e obras de arte, de medios de instruccién y esparcimiento, asi
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como aquellos requisitos materiales de la vida civilizada, cuya
proporcion requiere unidad de accion y esfuerzo, como es in=
dispensable a la utilizacién del gas, el agua v los ferrocarriles?

Cuando el Gobierno interviene directamentc, jhasta qué
punte permitira a los individuos y corporaciones -conducir sus
' propios asuntos en la forma que mejor les plazca? ;Hasta qué
extremo debiera regular la direcciéon de los ferrocarriles y otras.
empresas que ocupan en cierto modo una posicién de mono-
polio, y las tierras y otras cosas cuya cantidad no puede ser
incrementada por el hombre? ;Es necesario mantener en su
completo vigor todos los derechos existentes de propiedad, o
han pasado en cierto modo las necesidades originales -que esos.
derechos. tenian la mision de llenar?

sEstin completamente justificados los métodos que actual-
mente prevalecen para €l uso de la riqueza? {Qué lugar se re-
serva a la presién moral de la opinion social para constrefiir o di-
rigir Ja accion individual en las relaciones econémicas en que la
rigidez y la violencia de la injerencia de! Gobierno haria proba-
blemente mas dafio que bien?

¢Hasta qué punto son distintos los deberes de una macion.
para con otra en materia de cuestiones econémicas de los con-
traidos entre si por miembros de la misma nacién?

| LIBRO II
ALGUNAS NOCIONES FUNDAMENTALES

CAPITULO PRIMERO

InTRODUCCION,

§ 1. Dado que la Economia es el estudio de las acciones
del hombre en los asuntos ordinarios de la vida, necesita tomar
‘prestado de la experiencia comiin mucho

més que otras ciencias. Sus razonamientos  Dificultad de una
deben hallar expresién, por lo tanto, en un  definicion de la
lenguaje que sea inteligible para el publico Economia.

en general y amoldarse al lenguaje fami-

iar de la vida diaria, a la vez que se use, en lo posible, como
es usado comtinmente.

~ Pero, desgraciadamente, casi todas las palabras de uso co-
rriente tienen significados distintos, y, por lo tanto, necesitan
ser interpretadas segin la posicion \que ocupan. Deben los eco-
nomistas adoptar como norma la terminologia mas en armonia
con €l uso diario del mercado, y deben afiadirle una pequefia
nterpretacion especial cuando la consideren necesaria. Porque
6lo por este medio pueden hallar sus deseos expresién exacta,
in ilenar, al mismo tiempo, de perplejidades al lector corriente.
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